8 ”logner” som hindrar dig fran att silja lonsamma
infoprodukter och tjana pengar pa Internet

Du far ocksa losningen for hur tar dig forbi dessa hinder som néstan alla fastnar i.

Jag skall forklara varfor var och en av dessa fragor ar en ”l6gn” och att det gar att ta sig forbi dessa
hinder p& vagen — om du bara vill.

1) "Jag har inte tjanat *tilirickligt’ med pengar eller uppnatt
"expertstatus” annu sa darfor kan jag inte skapa en egen
infoprodukt?”

Att kdnner vi kdnner sa hér ar naturligt och beror ofta pa inre blockeringar och uppfattningar som vi
har om oss sjalva.

Vi anvéinder var egen omvarld som utgangspunkt. Det som folk vill ha ar inte samma saker som du vill
ha just nu. De flesta av dem &r véldigt frustrerade och letar efter hjalp. Sa skulle du t.ex. skapa en
produkt som heter "Hur man skapar en Facebooksida som tar emot intresseanmélningar pé 20
minuter”, s skapar du ju inte en produkt om hur man tjdnar tusentals kronor med Facebook.

Loftet ar istallet: “Sa har kan du ha en Facebooksida UPPE inom 20 minuter som tar emot
intresseanmélningar”. Dar du exemplelvis kan ha spelat in en video dar du direkt pa skarmen visar
steg-for-steg hur det gar till. Sedan erbjuder du ocksé 1-2 korta konsultationer med dig for att
sékerstélla att de far sin sida pa plats.

Det ar allt du lovar dem.

Vad tror du att ett sddant produktpaket och sédan hjélp kan vara vard for t.ex. en restaurangdgare
som vill kunna emot bokningar dygnet runt via Facebook?

Sa bara for du inte dr en Facebookmiljonar idag sé& innebar det inte att andra vardesétter att fa upp en
Facebookssida mindre.

Samma resonemang géller sjalvklart dven andra marknader &n i detta exempel
(Internetmarknadsforing).

Har ar en viktig sak att kanna till...

Négra av dina "studenter” kommer antagligen att fa battre resultat &n dig inom samma omrade med
dina metoder. Jag har t.ex. lart ut strategier om Google Adwords och Sokmotoroptimering och nagra
av mina "studenter” far idag battre resultat &n mig. Men de blev introducerade till konceptet genom
mig.

Sa dina egna resultat spelar inte sé stor roll som du tror — dina ”studenter” kan andé springa forbi dig
om du idag kanner att det ar du som ar begransningen.
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2) ”Mina resultat ar minimala. Jag genererar bara ca 10 nya
prenumerantar i veckan pa min webbplats. Eller jag har bara
nagra fa kommentarer pa min blogg idag — darfor kan jag aldrig
rattfardiga att fa salja nagot Online”

Det finns vissa likheter har fran punkten. Det finns manga personer ddrute som inte ens har en egen
webbplats eller blogg idag och de har inte heller ndgon aning om vad de skall borja med. Visst kan de
kopa en steg-for steg guide eller spendera en massa tid pa Google.

Men den hemliga ingrediensen har ar faktiskt din 1-on-1 coachning (ca 30 min), som verkligen
utmérker ledarskap.

Sa om du tar 595-795 kr i betalt for produktpaketet och de som vill far 30 minuter med dig - det dr ca
1200-1600 kr/timme. Det ar vad jag kallar ett riktigt bra deltidsjobb pa dina egna tider och villkor.
Forsok att hitta ett sadant "extrajobb” via de vanliga jobbkanalerna.

Sa dven om du inte tycker att 10 nya intresseanmalningar ar mycket att hinga i granen, sa kan det
vara valdigt vardefullt for andra som inte har en anda idag. Vad tror du att 10 nya intresseamalningar i
veckan kan vara vart for en personlig tréanare, murare, plastikkirurg eller en méklare etc.?

Blockeringen uppstar eftersom vi jamfor oss med experterna som vi har lart oss av och som vi
placerar ovanfor oss pa en pedistal. Det gor att vi inte ser det hav med personer nedanfor oss som
drunknar i all information. Det &r dessa personer som du kan hjdlpa upp till din kunskapsniva och de
kommer att tacka dig for det.

De produkter jag talar om hér sager inte att de som koper dem skall bli virldsmastare pa omradet.

Vi séger istéllet: "Sa hér skapar jag 10 intresseanmélningar per vecka och som bonus far 30 minuter
1-on-1 med mig for att rata ut alla eventuella fragor”.

Kan du se att detta ar en produkt som ar vardefull for dem?

Vissa av dina studenter kan komma tillbaka med annu fler intresseanmalningar och battre resultat an
dig. Dessa kan du sedan anvanda och visa upp som referenser for nya personer som ar intresserade
av produkten.
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3) ”Jag har en kanonbra idé har... Jag skall bara se till att Herr
Guru eller Froken Proffs i marknaden hoppar pa detta - sa
kommer det bli succé! ”

Det &r s manga som letar efter den ddr "magiska” samarbetspartnern som skall komma och radda
dem. Vet du vad topparna i marknaden vill? De vill bara se lite bevis pa att det fungerar.

Du kontaktar dem och séger négot i stil med:

”Jag har skapat den har lilla produkten. Jag har visserligen bara haft ca 5 personer som har handlat
produkten for 595 kr. Men Kalle har, han kopte den och detta ar vad som hande for honom”.

Det blir ett kanonbra kundcase. S& nar du val kommer i kontakt med Herr Guru sa har du redan bevis
pa att det fungerar. Som nu med storre sannolikhet svarar: ”Japp, vi provar det — det fungerar ju!”

For ingen ingen av dem vill vara forsokskaniner eller riskera sitt "rykte” for produkter som inte ar
testade pa marknaden.

4 Gomma sig bakom frasen: ”Jag har aldrig varit bra pa datorer
och Internet. Jag har inte ens ett eget Paypal konto dnnu.”

Detta ar sa vanligt. Men tank hur manga tonaringar finns det idag som ar uppvéxta med tekniken.

Om du skulle skriva "Hur spelar jag av skdrmen pa min dator och sparar det som en video?” pa din
facebookstatus.

Tror du att du skulle fa nagot svar da?

Eller "Hur byter jag webbhotell enklast mojligt?”eller
”Hur fungerar en autoresponder?” pa Twitter.

Vaga fraga — sé far du svar.

Du anar inte hur manga i din omgivning som garna hjalper dig helt gratis och gor det med néje. Det ar
dags att komma forbi denna ursakt nu. Nér du val har gjort det sa blir allt valdigt mycket enklare, det
ar som lara sig kora bil eller anvanda dagens mobiltelefoner.
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5) ”Jag har inte ens en kontaktlista med intresserade, vem skulle
jag overhuvudtaget kunna silja till?”

Det &r inte sa konstigt att man tycker s&, det kan jag forsta.

Men det finns en faktiskt en anledning till att du inte har ndgon kontaktlista om sa ar fallet just nu.
Anledningen ar kort och gott for du i dagslaget inte fullt ut forstar hur du skall anvianda en kontaklista.
For sa lange du inte har borjat sélja ndgra produkter eller tjanster s& kommer du automatiskt att ha ett
motstand till bygga en.

Det &r forst ndr du har en egen produkt eller tjanst att erbjuda ndgon som du inte langre tycker att det
ar laskigt att "kopa” ett lead for 10-20 kr/st.

Med en produkt pa plats sé vet du att du exempelvis tjanar 500 kr vid ett kdp och du mérker att ca 1
av 10 som du kommer i kontakt med handlar — dé kan jag lova dig att du satter igdng och borja bygga
din kontaklista pa allvar (eftersom varje prenumerant i exemplet ar vérd ca 50 kr st).

Men sa lange du inte har fatt den insikten sa &r det inte heller sa konstigt att du inte har prioriterat din
kontaktlista.

En fordel med informationsprodukter &r du enkelt kan dela med dig av provision till andra som redan
har stora kontaktlistor i din marknad och na ut till deras kontakter.

6) ”Jag har inte tid att gora detta. Det later som att det skulle krdva
mycket tid.”

Har ar varfor detta i de flesta fall &r nonsens.
For motfragan blir: "Vad &r det i s fall for andra saker du ldgger tid p4?”
Utan att lata for hard... men om du inte séljer och marknadsfor produkter vad &r det du gor istallet?

Det tar inte ens i ndrheten sé lang tid att skapa problemldsande produkter som de flesta tror. Saken &r
att de flesta lagger ner alldeles for mycket tid pa det.

Manga jamfor sig med en forfattare som gatt under jorden i 5 &r for att skriva sina sitt livsverk.

Jag har t.ex. avslojat steg-for-steg hur jag skapade en bastsaljande infoprodukt fran start till lansering
Online pa 48 timmar (var du med pa mitt webbseminarium sa fick stegen for hur det gick till).
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7) "Andra personer (t.ex. Herr Guru) med mer MER erfarenhet och
battre resultat an mig har redan produkter dar ute inom samma
omrade. Hur sjutton skulle jag kunna silja en produkt for 500 kr
da?”

Du kanske tanker "annu en Facebookkurs”, ”annu en receptbok”, "annu en kurs om Poker” etc.

Mitt basta tips ar att borja i liten skala och erbjud 1-on-1 konsultation vilket Herr Guru varken kan
eller kommer att gora. Savida de inte far tiotusentals kronor for det.

Skillnaden mellan dig och dem &r att du kan ta dem vidare nar de fastnar (vilket de flesta gor utan
coaching) nar de skall omvandla teori till handling - dven om du inte har alla 'ninja tricks’ som Herr
Guru.

Se detta inledningsvis som en hérlig sidoverksamhet med kanonbra timlon & dina villkor. Med andra
ord du erbjuder den dar personliga biten som Herr Guru inte har mojlighet att erbjuda. Det ar denna
mentalitet att serva dem lite battre &n andra som gor skillnaden. Det ar med extra bra service som
man bygger miljonforetag.

8) “Jag kanner bara till nigra enstaka tips & tricks som ar ganska
enkla och gar snabbt att Iara ut. Hur skall jag ens kunna skapa 1-
2 timmar med traning?”

Detta &r egentligen ett bra problem att ha. Men det hindrar &ndd ménga frén att vaga skapa en egen
produkt. Saken &r att oavsett vilken produkt du koper inom ditt &mne sa &r det egentligen négra fa
tips det handlar om som man behdver eller kan ta till sig anda for att komma vidare. Och de &r oftast
enkla och de gar snabbt att genomfora.

Har du t.ex. 100 personer pa din kontaklista och 5 av dem blir kunder. S& ar det vansinnigt att inte
erbjuda de andra 95 nagot annat istallet om din produkt nu inte riktigt passade dem. Detta &r enkla
saker for dig och mig (for vi studerar och andas dessa saker — att du laser denna artikel ar ett bevis
pa det), men for andra &r det inte lika sjalvklart.

Du anar inte hur stor business det ar varlden over att trdna och hjélpa nyborjare.

Vi utgér ifran att de vi sjdlva tycker &r enkelt och sjalvklart ar lika enkelt for andra. De har antagligen
varken tid eller intresse av att lara sig de saker som du kan idag, for de du hjalper kommer antagligen
aldrig ta sig tid att Iasa denna typ av artiklar. Det ar just darfor som de koper din hjélp och det
resultat du kan erbjuda dem!

De koper inte en e-bok eller videokurs av dig. De koper ett resultat eller en blir av med ett problem.

Sa mitt tips ar att du laser detta minst en géng till sa att dessa saker satter sig djupt. Det &r forst d&
som de egna blockeringarna vi har som hindrar oss fran att komma dit vi vill kan slappa.
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Jag hoppas att du fatt en del svar pa dina fragor nér det géller att skapa egna informationsprodukter.
Ta fram och titta pa denna artikel varje gang du borjar tveka pa om du "racker till”

Vill du veta mer exakt HUR det gar till rent praktiskt och fa annu mer tips och tricks inom omradet sa
kan jag rekommendera tvé saker.

1) Ar du nybérjare pa omrédet om informationsprodukter och Internetmarkandsféring i allménhet
och vill lara dig mer om konceptet och skapa dig en bra grund och forstaelse sa
rekommenderar jag dig videokursen: www.Internetformeln.se

For att du skall fa en riktig kick-start pa hosten erbjuder vi den produkten just nu for endast
195 kr (50% rabatt!).

2) Men for dig som verkligen vill komma igang snabbt med att skapa en egen infobusiness eller
hlet enkelt lara dig att hitta nya kunder Online snabbare och billigare med min personliga
hjalp s& rekommenderar jag dig mitt nya coachingprogram www.IMCoach.se (vi erbjuder just
nu dven manadsbetalning).
| programmet gér vi bl.a. igenom i detalj hur du véljer och skapar infoprodukter som saljer,
alla verktygen och mallar som du behdver och hur du sedan skapar trafik till dem.

Men framfor allt for du har ndgon att bolla med och far vardefulla svar nar du kor fast och
regelbundet far den ‘vitamininjektion’ du behdver for att halla dig pa rétt kurs mot dina mal.

3)

Det ligger vid dagens datum redan +6 timmars nytt videomaterial uppladdat och nytt kommer
hela tiden for vara medlemmar.

L&s mer om programmet pa www.IMCoach.se.

Halsningar

Jonas Carlstrom
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